®) Slidel izard

Customer Success Manager:in

(w/m/d)

Gemeinsam mit uns hoch hinaus um Unternehmen zu mehr Erfolg

durch Prasentationen zu fihren!

Vollzeit, Teilzeit (12-38,5h) @ Linz, Oberésterreich

Deine Aufgaben Das sollst du mitbringen

* Duanalysierst Bedarfe und bist flr das *  Du bist empathisch und hast die Fahigkeit sich in
Kundenmonitoring zustandig. Kunden und deren Bedurfnisse hineinzudenken.

* Gleichzeitig kannst du bei der Entwicklung von » Als kommunikativer Mensch macht es dir Spaf3 im
Customer Success Prozessen mitwirken. Kundenkontakt zu stehen.

* Die Zufriedenheit der Kunden ist dein zentrales * Duarbeitest selbststandig und mit Leidenschaft
Anliegen. Als aktiver Ansprechpartner bist du das *  Umunsere Wunschliste abschlie3en zu kénnen,
Sprachrohr unseres Unternehmens. besitzt du technisches Interesse.

Das bieten wir dir

*  Wirsind ein motiviertes Team und schatzen den gegenseitigen Austausch.

* Wirsind ein stark wachsendes, Unternehmen, wodurch du die Moglichkeit hast, aktiv mitzugestalten und
Verantwortung zu Gbernehmen.

» Flexible Arbeitszeitgestaltung - an deine Bedlrfnisse angepasst.

«  Ob Homeoffice oder Biro (zentral in Linz) - das entscheidest du.

*  Wirfeiern regelmaBig gemeinsam unsere beruflichen, aber auch privaten Erfolge.

* Unsistwichtig, dass du dich bei uns wohl fihlst. Lieblingssnacks, Kaffee & Offi-Ticket sind selbstverstandlich.

Das mtl. KV-Mindestgehalt betragt € 2.503 (brutto fir
38,5h/Woche). Dein tatsachliches Gehalt ist abhangig von
Qualifikation & Erfahrung und kann weitaus hoher sein.

Bewerbung an Jakob Mayer
office@slidelizard.at
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